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Nosaukums: SVID analize

@Anotécija:
SVID analize ir riks, kurs |auj identificét uznémuma poziciju tirgl. Balstoties uz sava uznémuma tirgus
analizi, kura tiek izmantota SVID analizes skala, ir iespéjams identificét stipras un vajas puses un

novértét iegdto informaciju. No ST novértéjuma var git iespaidu par nepiecieSsamo planoSanas
stratégiju piem. marketingam.

@ Galvena kompetence:

- Spéja novértét biznesa ideju/potencialu/iespéjas
- Spéja identificét iespé&jas

% Sagaidamais rezultats:

- SVID analize
- Tirgus pozicijas noteikSana

= Atslégvardi:
Tirgus pozicija, novertéjums
@ Mérki:

Atbalstit spéju un iespéju identifikaciju, ka ari realistiskus Skérslus un riskus. Analize var bit noderiga
marketinga stratégijas attistiSanai, ka ari pasrefleksijai par nakotnes karjeras iespéjam.

@ lIgums: 50 min., E Izdales materials

E)(J Teorétiska dala - satura skaidrojums:
SVID analize

SVID analize ir riks, kurs analizé individa vai uznémuma stipras puses, vajibas, iesp&jas un draudus.
Tas ir svarigi, lai piem. izveidotu pamatus marketinga stratégijai. Ta realistiski novérté to, ko
individs/uznémums var vai nevar izdarit labi, ka ari jebkurus potenciali veicinoSus vai nevélamus
apstaklus saistiba ar produktiem vai pakalpojumiem.?

1Def. adaptéta no: Adam Colgate. http://www.businessdictionary.com/article/632/using-swot-analysis-to-develop-a-
marketing-strategy/

Sis projekts (projekts nr 2016-1-CZ01-KA202-024066) ir finanséts ar Eiropas Komisijas atbalstu. i publikacija
- Erasmus+ atspogulo tikai tas autoru viedokli, un Eiropas Komisija nevar tikt uzskatita par atbildigu par jebkadu 3aja
publikacija iek|autas informacijas izmantosanu.
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Noderigas timekla vietnes (anglu val.):

“Beer Distribution Game”: http://www.beergame.org/the-game

Aplikacija (bezmaksas): https://beergameapp.firebaseapp.com/

Kurss marketinga: https://saylordotorg.github.io/text_principles-of-marketing-v2.0/index.html

Vertiga timekla vietne par uznéméjdarbibu: http://youthbusinesseurope.org

Atsauces:

http://www.businessdictionary.com/article/518/sources-of-inspiration-entrepreneur-success-
stories/

http://www.businessdictionary.com/article/495/where-do-i-begin-preliminary-steps-for-starting-a-
business/

http://www.businessdictionary.com/article/632/using-swot-analysis-to-develop-a-marketing-
strategy/

http://www.businessdictionary.com/definition/creativity.html
http://www.businessdictionary.com/definition/market-orientation.html
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